
Qu'est-ce qu'un 
Pitch Deck ?
Un Pitch Deck est une présentation visuelle concise qui résume les 
éléments clés d'un projet ou d'une entreprise. Il s'agit d'un outil essentiel 
pour captiver l'attention d'investisseurs potentiels, de partenaires 
commerciaux ou d'autres parties prenantes. Le Pitch Deck permet de 
communiquer de manière claire et convaincante les principaux aspects 
de votre activité, tels que votre mission, votre équipe, votre proposition de 
valeur, votre modèle économique et vos projets de développement. C'est 
une vitrine qui doit susciter l'intérêt et l'enthousiasme de votre audience 
en quelques minutes seulement. Bien conçu, un Pitch Deck peut ouvrir la 
porte à de nouvelles opportunités de financement, de collaboration ou de 
croissance pour votre entreprise.

by Nicolas BelnouNA



Pourquoi créer un Pitch Deck ?
Créer un Pitch Deck est une étape essentielle pour toute entreprise souhaitant attirer des investisseurs, 
des partenaires ou de nouveaux clients. Ce document visuel concis permet de communiquer de 
manière efficace les points clés de votre activité et de convaincre votre audience du potentiel de votre 
projet. Voici quelques raisons importantes de se lancer dans la création d'un Pitch Deck :

Clarifier votre proposition de valeur : Le processus de création d'un Pitch Deck vous force à définir 
clairement votre offre, vos avantages concurrentiels et la manière dont vous répondez aux besoins 
du marché.

1.

Attirer des investisseurs : Un excellent Pitch Deck est la clé pour susciter l'intérêt des investisseurs 
potentiels et les convaincre d'entrer en relation avec votre entreprise. Il leur permet de rapidement 
comprendre le potentiel de votre projet.

2.

Convaincre des partenaires : Au-delà des investisseurs, un Pitch Deck bien pensé peut également 
être utilisé pour approcher des partenaires stratégiques et leur démontrer les opportunités de 
collaboration.

3.

Générer du lead : Votre Pitch Deck peut aussi servir d'outil de marketing pour attirer de nouveaux 
clients et prospects, en leur communiquant de manière attrayante ce que vous leur proposez.

4.

Aligner votre équipe : La création du Pitch Deck vous oblige à clarifier votre vision et votre stratégie, 
ce qui permet d'aligner tous les membres de votre équipe autour d'objectifs communs.

5.

En résumé, le Pitch Deck est une vitrine essentielle pour votre entreprise, qui vous aidera à concrétiser 
vos ambitions de développement et de financement.



Les éléments clés d'un Pitch Deck

La page de couverture
Cette première page doit être accrocheuse et 
captiver l'attention de l'audience. Elle doit 
comprendre le nom de votre entreprise, votre 
logo, un slogan évocateur et une image 
représentative de votre activité. L'objectif est 
de donner envie à l'auditoire de découvrir la 
suite de votre présentation.

L'équipe
Présenter les membres clés de votre équipe 
est primordial. Mettez en avant leurs 
expertises, leurs expériences et leurs 
réussites passées. Cela permet de rassurer 
les investisseurs sur la capacité de votre 
équipe à mener à bien votre projet. Soulignez 
également la complémentarité des profils au 
sein de votre équipe dirigeante.

Le problème
Commencez par identifier clairement le 
problème que vous résolvez pour vos clients. 
Démontrez que vous avez bien compris leurs 
principaux besoins et frustrations. Cela 
établira votre crédibilité et votre légitimité à 
proposer une solution adaptée. Vous pouvez 
appuyer votre argumentaire avec des 
données de marché ou des témoignages 
clients.

La solution
Après avoir posé le problème, présentez votre 
solution de manière détaillée. Expliquez en 
quoi elle est unique, innovante et supérieure 
aux alternatives existantes. Décrivez ses 
principales fonctionnalités, ses bénéfices 
pour les clients et les avantages 
concurrentiels qu'elle apporte. Insistez sur la 
façon dont elle répond aux attentes et aux 
douleurs identifiées précédemment.



La page de couverture
La page de couverture de votre Pitch Deck joue un rôle crucial pour 
susciter l'intérêt et l'attention de votre audience dès le début de la 
présentation. Cette première page doit être à la fois élégante, 
professionnelle et attrayante, afin de donner envie aux investisseurs, 
partenaires ou clients potentiels de découvrir la suite de votre pitch.

Votre logo d'entreprise, un slogan accrocheur et une image représentative 
de votre activité sont les éléments incontournables à inclure sur cette 
page de garde. L'objectif est de transmettre une impression positive, de 
transmettre les valeurs de votre marque et de piquer la curiosité de vos 
interlocuteurs pour qu'ils poursuivent la lecture de votre présentation.

La page de couverture doit être soignée et réfléchie, tout en restant 
relativement épurée. Évitez d'y accumuler trop d'informations, qui 
risqueraient de surcharger visuellement cette première page. Laissez 
plutôt de l'espace pour que les éléments clés ressortent de manière 
élégante et impactante.



L'équipe

Une équipe d'entrepreneurs 
expérimentés
Notre équipe est composée d'entrepreneurs 
chevronnés aux parcours complémentaires. 
Passionnés par l'innovation et l'entrepreneuriat, 
nous avons chacun développé une expertise 
pointue dans nos domaines respectifs, allant du 
marketing digital à la gestion de projet en passant 
par le développement produit. Cette diversité de 
compétences nous permet de relever avec 
succès les défis liés au lancement et à la 
croissance de notre entreprise. Ensemble, nous 
formons un groupe soudé, engagé et déterminé 
à faire de notre projet un véritable succès.

Une équipe aux expertises variées
Notre équipe dirigeante rassemble des profils 
complémentaires issus d'horizons divers. Parmi 
nous, vous trouverez des experts du marketing et 
de la communication, des ingénieurs spécialisés 
dans le développement de solutions 
technologiques innovantes, ainsi que des 
gestionnaires rompus à la conduite de projets 
ambitieux. Cette richesse de compétences nous 
permet d'appréhender tous les aspects clés de 
notre activité et de garantir la réussite de notre 
entreprise.



Le problème
Nos recherches ont mis en évidence que les entrepreneurs, startups et petites entreprises peinent 
souvent à convaincre les investisseurs et les partenaires potentiels de s'engager dans leur projet. 
Malgré des offres innovantes et un réel potentiel de développement, de nombreux dirigeants n'arrivent 
pas à communiquer efficacement la valeur de leur entreprise. Ils éprouvent des difficultés à présenter 
de manière claire et concise les éléments clés de leur activité, tels que leur proposition de valeur 
unique, leur modèle économique ou leurs perspectives de croissance. Ce manque de clarté et de 
conviction dans leur pitch freine considérablement leurs chances d'obtenir les financements ou les 
collaborations nécessaires à la réalisation de leurs ambitions.

De plus, les entrepreneurs manquent souvent d'expérience dans l'exercice du pitch devant des 
investisseurs aguerris. Leurs présentations peuvent paraître brouillonnes, avec un enchaînement des 
informations peu fluide et des éléments visuels peu impactants. Cette situation se traduit par une perte 
d'opportunités et de temps précieux, au détriment du développement de leur entreprise. Le besoin 
d'acquérir des compétences de pitch deck efficace s'avère donc essentiel pour tous les entrepreneurs 
aspirant à accélérer la croissance de leur startup ou PME.



La solution
Face aux défis identifiés, nous proposons une 
solution innovante et sur-mesure : un Pitch Deck 
clé en main, conçu spécifiquement pour aider 
les entrepreneurs, startups et PME à présenter 
leur projet de manière captivante et 
convaincante.

Notre Pitch Deck comprend une structure 
logique et des éléments visuels impactants qui 
permettent de mettre en valeur les aspects les 
plus importants de votre activité. Grâce à notre 
expertise en matière de communication 
d'entreprise et de design de présentation, nous 
vous accompagnons dans la création d'un 
document de pitch irréprochable, qui saura 
susciter l'intérêt et l'enthousiasme de vos 
interlocuteurs.

Notre offre inclut la définition de votre 
proposition de valeur unique, la présentation de 
votre équipe talentueuse, la description 
détaillée de votre solution innovante, l'analyse 
de votre marché et de votre concurrence, ainsi 
que la communication de votre modèle 
économique et de vos perspectives de 
croissance. Chaque élément clé est structuré de 
manière à capter l'attention et à convaincre 
rapidement.

Au-delà de la création du Pitch Deck, nous vous 
formons également aux techniques de 
présentation efficace. Vous apprendrez à 
raconter une histoire captivante, à utiliser des 
visuels percutants et à répondre avec assurance 
aux questions de votre audience. Ainsi, vous 
serez parfaitement armé pour concrétiser vos 
ambitions de développement et de financement.



Le marché
Notre analyse approfondie du marché cible a mis en évidence un potentiel de croissance 
extrêmement prometteur pour notre solution innovante. Le secteur des outils de présentation 
d'entreprise connaît actuellement une forte demande, notamment de la part des entrepreneurs, 
startups et PME en quête de moyens de se démarquer auprès d'investisseurs et de partenaires 
potentiels.

À l'heure actuelle, le marché mondial des logiciels de création de pitch decks est estimé à plus de 3,5 
milliards de dollars et devrait afficher un taux de croissance annuel moyen de 12% au cours des 
prochaines années. Cette tendance s'explique par la prise de conscience généralisée de l'importance 
stratégique d'un pitch deck efficace pour concrétiser des opportunités de financement, de 
collaboration et de développement commercial.

Taille du marché mondial 3,5 milliards de dollars

Taux de croissance annuel 12%

Principaux segments Entrepreneurs, startups, PME

Principaux besoins identifiés Création de pitch decks convaincants, 
formations aux techniques de présentation

Notre solution s'inscrit parfaitement dans ce contexte porteur, en répondant de manière unique aux 
attentes des entrepreneurs et dirigeants de startups/PME. Grâce à notre expertise en conception de 
présentations d'entreprise et en techniques de pitch, nous sommes idéalement positionnés pour 
conquérir une part substantielle de ce marché en pleine expansion.



La concurrence
Paysage 
concurrentiel 
fragmenté

Le marché des 
solutions de pitch 
deck est 
actuellement assez 
fragmenté, avec une 
multitude d'acteurs 
proposant des outils 
et services variés. On 
y trouve à la fois des 
éditeurs de logiciels 
de présentation 
classiques, des 
agences de design 
spécialisées dans la 
création de pitch 
decks, ainsi que des 
consultants 
indépendants offrant 
des services de 
coaching et de 
formation. Bien que 
cette diversité puisse 
être perçue comme 
une opportunité, elle 
rend également le 
paysage 
concurrentiel plus 
complexe pour les 
entrepreneurs à la 
recherche de la 
meilleure solution.

Principaux 
concurrents

Parmi les principaux 
acteurs du marché, 
on peut notamment 
citer PowerPoint 
d'Microsoft, Keynote 
d'Apple, Prezi, Canva 
ou encore des 
agences telles que 
Pitch Deck 
Consulting ou Slide 
Genius. Bien que ces 
solutions proposent 
des fonctionnalités 
intéressantes, elles 
ne sont pas toujours 
adaptées aux besoins 
spécifiques des 
startups et PME, qui 
recherchent une 
offre sur-mesure, des 
conseils d'experts et 
un accompagnement 
personnalisé pour 
créer un pitch deck 
réellement 
impactant.

Nos avantages 
concurrentiels

Ce qui différencie 
notre offre, c'est une 
approche 
véritablement 
centrée sur les 
entrepreneurs et leur 
problématique. Nous 
ne nous contentons 
pas de fournir un 
simple outil de 
création de slides, 
mais nous offrons un 
service complet 
alliant conception 
graphique, 
structuration du 
contenu et formation 
aux techniques de 
pitch. Notre équipe 
d'experts possède 
une fine 
connaissance des 
attentes des 
investisseurs et des 
leviers les plus 
efficaces pour capter 
leur attention. Cela 
nous permet de 
proposer une 
solution clé en main, 
adaptée aux besoins 
spécifiques de notre 
clientèle cible.

Une offre de 
valeur unique

En combinant notre 
expertise en 
conception de 
présentations 
d'entreprise et en 
techniques de pitch, 
nous sommes en 
mesure d'offrir une 
solution 
véritablement unique 
sur le marché. Notre 
Pitch Deck "clé en 
main" se distingue 
par sa qualité 
graphique, sa 
structure logique et 
son contenu 
convaincant, le tout 
accompagné d'un 
coaching 
personnalisé pour 
maîtriser l'art de la 
présentation. Cette 
offre de valeur 
différenciée nous 
permet de nous 
positionner 
avantageusement 
face à la concurrence 
et de répondre avec 
agilité aux attentes 
spécifiques de notre 
clientèle cible.



Le modèle d'affaires

1
Produits et services
Notre offre principale

2
Sources de revenus
Comment nous générons des bénéfices

3
Structure de coûts
Nos principaux postes de dépenses

4
Canaux de distribution
Comment nous atteignons nos clients

5
Relation client
Notre approche pour fidéliser nos clients

Notre modèle d'affaires s'articule autour d'une offre de services innovante dédiée à la création de pitch 
decks impactants pour les entrepreneurs, startups et PME. Au cœur de notre proposition de valeur se 
trouve notre capacité à concevoir des présentations sur-mesure qui mettent en avant les atouts clés 
d'une entreprise de manière captivante et convaincante.

Nos principales sources de revenus sont les abonnements récurrents à notre plateforme en ligne, les 
forfaits de création de pitch decks sur-mesure et les formations aux techniques de présentation 
efficace. Notre structure de coûts est optimisée grâce à l'automatisation de certains processus de 
production et à l'expertise de notre équipe interne, nous permettant ainsi de proposer des tarifs 
compétitifs tout en dégageant de saines marges bénéficiaires.

Pour atteindre notre clientèle cible, nous misons sur une stratégie de marketing digital combinant le 
référencement naturel, les campagnes publicitaires ciblées et la génération de contenus de qualité. 
Nous entretenons également des relations étroites avec les réseaux d'accélérateurs et d'incubateurs 
de startups, qui constituent des canaux de distribution privilégiés pour notre solution. Enfin, l'accent 
mis sur l'accompagnement personnalisé de nos clients, du diagnostic initial à la livraison du pitch deck 
finalisé, contribue à établir une relation durable et de confiance.



Les finances
1 Analyse financière 

détaillée
Notre modèle financier a 
fait l'objet d'une analyse 
approfondie, permettant 
de projeter avec 
précision nos revenus, 
nos coûts et nos marges 
bénéficiaires sur les 5 
prochaines années. Nous 
avons notamment étudié 
en détail les différentes 
sources de revenus 
possibles, telles que les 
abonnements récurrents, 
les forfaits de création de 
pitch decks sur-mesure 
et les formations aux 
techniques de 
présentation. Notre 
structure de coûts a 
également été optimisée 
afin de maximiser notre 
rentabilité tout en 
proposant des tarifs 
compétitifs à nos clients.

2 Perspectives de 
croissance solides
Nos projections 
financières démontrent 
un potentiel de 
croissance 
particulièrement 
prometteur. Grâce à notre 
positionnement unique 
sur le marché des 
solutions de pitch deck, 
nous prévoyons 
d'atteindre un chiffre 
d'affaires de X millions 
d'euros d'ici 3 ans, avec 
une croissance annuelle 
moyenne de Y%. Cette 
performance s'appuie sur 
une stratégie marketing 
digitale performante, une 
expansion progressive de 
notre offre de services et 
le développement de 
partenariats stratégiques 
avec des écosystèmes 
entrepreneuriaux clés.

3 Besoins de 
financement 
identifiés
Pour soutenir notre 
ambitieux plan de 
développement, nous 
recherchons un 
financement de Z euros, 
qui nous permettra 
d'accélérer nos 
investissements dans la 
R&D, le marketing et 
l'embauche de nouveaux 
talents. Cette levée de 
fonds nous aidera 
également à renforcer 
notre position de leader 
sur le marché, à 
développer de nouveaux 
produits innovants et à 
étendre notre présence à 
l'international. Nous 
sommes convaincus que 
cet apport financier sera 
un accélérateur essentiel 
pour concrétiser notre 
vision stratégique et 
atteindre nos objectifs de 
croissance.



Le plan de croissance
1 Définir la vision stratégique

La première étape de notre plan de croissance consiste à définir clairement 
notre vision à long terme et nos objectifs ambitieux mais réalistes. Nous 
avons longuement réfléchi aux marchés à conquérir, aux nouveaux 
produits/services à développer, ainsi qu'aux axes de développement les plus 
porteurs pour notre entreprise. Cette réflexion stratégique approfondie nous 
permet d'établir une feuille de route détaillée, qui guidera nos actions et nos 
investissements dans les années à venir.

2 Identifier les leviers de croissance
Fort de notre analyse détaillée du marché et de notre positionnement 
concurrentiel, nous avons identifié les principaux leviers de croissance sur 
lesquels nous allons nous appuyer. Il peut s'agir par exemple d'accélérer le 
développement de nouvelles fonctionnalités innovantes, d'étendre notre 
couverture géographique, de nouer des partenariats stratégiques ou encore 
d'optimiser nos canaux de distribution et de communication. Chacun de ces 
leviers fait l'objet d'un plan d'action spécifique, avec des objectifs chiffrés et 
des délais de réalisation clairement définis.

3 Atteindre les jalons de croissance
La mise en œuvre de notre plan de croissance se fera de manière 
progressive et séquencée, avec la définition de jalons clés à atteindre à 
court, moyen et long terme. Cela nous permettra de mesurer régulièrement 
nos avancées, d'ajuster notre stratégie si nécessaire et de célébrer nos 
succès étape par étape. Nos équipes sont pleinement mobilisées et 
engagées pour relever ces défis de croissance, convaincues que chaque 
jalon franchi nous rapprochera de la réalisation de notre ambition ultime : 
devenir le leader incontesté de notre marché.



Les jalons

1

Définir les principales étapes de croissance
Dans le cadre de notre plan de développement ambitieux, nous avons 
identifié les principales étapes-clés qui jalonneront notre progression. Ces 
jalons stratégiques serviront de points de repère tout au long de notre 
parcours, nous permettant de mesurer régulièrement l'avancement de nos 
objectifs et d'ajuster notre feuille de route si nécessaire. Ils couvrent des 
aspects tels que l'atteinte de seuils de chiffre d'affaires, l'expansion 
géographique, le lancement de nouvelles fonctionnalités ou encore la 
conquête de parts de marché visées.

2

Célébrer les réalisations étape par étape
Chaque jalon franchi représente une étape cruciale dans la concrétisation de 
notre vision stratégique. C'est pourquoi nous accordons une grande 
importance à la célébration de ces accomplissements, aussi bien en interne 
qu'auprès de nos parties prenantes. Ces moments de reconnaissance 
collective permettent de renforcer la motivation de notre équipe, de valoriser 
les efforts consentis et de démontrer à nos clients, partenaires et investisseurs 
notre capacité à atteindre nos objectifs avec succès. Cela contribue 
également à asseoir notre crédibilité et notre positionnement de leader sur le 
marché.

3

Suivre et ajuster notre feuille de route
Pour nous assurer de la bonne exécution de notre plan de croissance, nous 
mettons en place un suivi rigoureux de nos indicateurs de performance clés, 
alignés sur nos principaux jalons. Cette veille permanente nous permet 
d'identifier rapidement les écarts éventuels par rapport à nos prévisions, afin 
de prendre les mesures correctives nécessaires dans les meilleurs délais. 
Grâce à cette agilité, nous pouvons ainsi maintenir notre trajectoire de 
développement et saisir de nouvelles opportunités qui se présenteraient en 
cours de route.



Les besoins de financement
Afin de concrétiser notre ambitieux plan de développement et de consolider notre position de leader 
sur le marché des solutions de pitch deck, nous avons identifié des besoins de financement 
substantiels. Notre analyse financière détaillée nous a permis d'estimer qu'un investissement de 5 
millions d'euros serait nécessaire pour soutenir notre croissance accélérée au cours des 3 prochaines 
années.

Ces fonds serviront principalement à accélérer nos efforts de R&D, afin de développer de nouvelles 
fonctionnalités innovantes qui répondront aux attentes évolutives de notre clientèle cible. Ils nous 
permettront également d'intensifier nos actions de marketing et de communication digitale, dans le 
but de conquérir de nouveaux marchés et de renforcer notre notoriété auprès des entrepreneurs, 
startups et PME. Enfin, ces investissements seront également consacrés au recrutement de talents 
clés, tels que des designers UI/UX, des consultants en stratégie d'entreprise et des spécialistes des 
techniques de présentation.

5M
Montant

Investissement nécessaire sur 3 ans

50%
Part

Dédié au développement produit

30%
Part

Consacré au marketing et à la communication

20%
Part

Alloué au recrutement de talents

Grâce à ce financement, nous serons en mesure d'accélérer notre rythme d'innovation, d'intensifier 
notre présence sur les canaux de distribution les plus stratégiques et de renforcer notre équipe 
d'experts. Cela nous permettra non seulement de consolider notre leadership sur le marché, mais 
également de saisir de nouvelles opportunités de développement à l'international. Nos projections 
financières démontrent que cet investissement se traduira par une croissance exponentielle de notre 
chiffre d'affaires et de notre rentabilité dans les années à venir.



La conclusion
Pour conclure, notre Pitch Deck "clé en main" représente une solution véritablement unique sur le 
marché, conçue pour vous aider à présenter votre entreprise de manière captivante et convaincante. 
Grâce à notre expertise approfondie en conception de présentations d'entreprise et en techniques de 
pitch, nous vous offrons un outil sur-mesure qui saura susciter l'intérêt et l'enthousiasme de vos 
interlocuteurs, qu'il s'agisse d'investisseurs potentiels, de partenaires stratégiques ou de nouveaux 
clients.

Notre offre complète inclut non seulement la création d'un Pitch Deck impactant, mais également un 
accompagnement personnalisé pour vous former aux meilleurs pratiques de présentation. Vous 
apprendrez à raconter une histoire captivante, à utiliser des visuels percutants et à répondre avec 
assurance aux questions de votre audience. Ainsi, vous serez parfaitement armé pour concrétiser vos 
ambitions de développement et de financement.

Positionnement unique
Notre Pitch Deck se distingue 
par sa qualité graphique, sa 
structure logique et son 
contenu convaincant, le tout 
accompagné d'un coaching 
personnalisé pour maîtriser l'art 
de la présentation. C'est une 
offre de valeur véritablement 
unique sur le marché.

Accélérateur de 
croissance
Grâce à notre solution, vous 
disposerez des meilleurs atouts 
pour concrétiser vos ambitions 
de développement et de 
financement. Vous serez en 
mesure de captiver l'attention 
de vos interlocuteurs et de les 
convaincre de s'engager à vos 
côtés.

Relation durable
Au-delà de la création de votre 
Pitch Deck, nous visons à établir 
une relation de confiance et de 
long terme. Notre 
accompagnement personnalisé 
vous permettra de maîtriser les 
techniques de présentation et 
de vous démarquer de la 
concurrence.



Conseils pour une présentation efficace
Lorsqu'il s'agit de présenter votre entreprise de manière convaincante, certains éléments-clés peuvent 
faire toute la différence. Au-delà de la conception soignée de votre Pitch Deck, il est essentiel de 
maîtriser les techniques de présentation pour capter l'attention et susciter l'enthousiasme de votre 
audience. Voici quelques conseils précieux pour réussir votre présentation :

Structurer votre Pitch Deck de manière logique et fluide : Organisez votre contenu de façon à 
guider progressivement vos interlocuteurs, en allant du général au spécifique. Assurez-vous que 
chaque élément s'emboîte parfaitement pour raconter une histoire captivante.

1.

Choisir des visuels impactants et porteurs de sens : Privilégiez des images, graphiques et 
illustrations qui renforcent votre message et soulignent vos principaux points forts. Évitez le 
superflu et concentrez-vous sur des éléments visuels percutants et pertinents.

2.

Raconter une histoire convaincante : Au-delà de la simple présentation de faits et chiffres, mettez 
l'accent sur une narration inspirante qui transmet votre passion, votre vision et votre valeur unique. 
Ancrez votre discours dans l'expérience de vos clients et les problèmes que vous résolvez.

3.

Répéter et peaufiner votre Pitch : Entraînez-vous régulièrement, en chronométrant votre 
présentation et en sollicitant les retours de votre équipe. Cela vous aidera à fluidifier votre discours, 
à ajuster le timing et à gagner en assurance.

4.

Adapter votre Pitch à l'auditoire : Adaptez votre présentation en fonction du profil et des attentes 
spécifiques de vos interlocuteurs. Soyez à l'écoute de leurs questions et réactions, et ajustez votre 
discours en temps réel pour rester pertinent.

5.

Gérer le temps de présentation avec rigueur : Respectez scrupuleusement le temps qui vous est 
imparti, en priorisant les éléments les plus importants. Une présentation concise et rythmée sera 
bien plus impactante qu'un débit précipité ou une présentation tronquée.

6.

Répondre aux questions avec assurance : Anticipez les questions les plus susceptibles d'être 
posées et préparez des réponses claires et convaincantes. Faites preuve de transparence et de 
flexibilité pour gagner la confiance de votre audience.

7.



Structurer votre Pitch Deck

1

Définir les messages clés
Identifiez les éléments les plus importants à transmettre à votre audience, comme 
votre vision, votre mission, votre proposition de valeur unique et vos principaux 
avantages compétitifs.

2

Organiser le contenu de manière logique
Structurez votre Pitch Deck de façon à guider progressivement vos 
interlocuteurs, en allant du général au plus spécifique. Assurez-vous que 
chaque élément s'emboîte parfaitement pour raconter une histoire 
captivante.

3

Hiérarchiser l'information
Décidez de ce qui doit être présenté en premier plan, en 
second plan ou reléguén en annexe. Mettez l'accent sur les 
informations les plus impactantes et les plus pertinentes 
pour votre audience.

4

Fluidifier la transition entre les 
slides
Soignez les passages d'une slide à l'autre pour 
créer une expérience de présentation fluide et 
dynamique. Veillez à ce que les changements 
de thèmes ou de focus s'effectuent de 
manière transparente.

Structurer efficacement votre Pitch Deck est essentiel pour captiver l'attention de votre audience et 
transmettre votre message de manière convaincante. Commencez par identifier clairement les 
messages-clés que vous souhaitez communiquer, en vous concentrant sur ce qui est le plus important 
pour vos interlocuteurs.

Organisez ensuite le contenu de votre présentation de façon à guider progressivement les participants, 
en allant du général au plus spécifique. Établissez une hiérarchie dans les informations à partager, 
mettant en avant les éléments les plus impactants et les plus pertinents. Enfin, soignez les transitions 
entre les différentes slides pour créer une expérience de présentation fluide et dynamique.

Cette structuration rigoureuse vous permettra de raconter une histoire captivante, de souligner vos 
principaux atouts de manière stratégique et de convaincre efficacement votre audience. Votre Pitch 
Deck deviendra ainsi un outil d'influence puissant, qui saura capter l'attention et susciter 
l'enthousiasme de vos interlocuteurs.



Choisir les bons visuels
Les visuels jouent un rôle essentiel dans la réussite de votre Pitch Deck. Ils permettent de renforcer 
votre message, d'illustrer vos propos de manière percutante et de capter l'attention de votre audience. 
Mais le choix des images, graphiques et autres éléments visuels doit être fait avec soin pour être 
vraiment impactant.

Commencez par identifier les informations clés que vous souhaitez mettre en avant à chaque étape de 
votre présentation. Réfléchissez ensuite aux visuels les plus adaptés pour représenter ces éléments de 
manière efficace et intuitive. Préférez des images qui transmettent un message fort, qui soulignent vos 
principaux atouts ou qui illustrent concrètement vos solutions.

Évitez les visuels trop chargés ou complexes qui risqueraient de distraire votre audience. Concentrez-
vous plutôt sur des illustrations simples, épurées et hautement significatives. Utilisez des graphiques et 
des infographies pour présenter vos données de manière claire et synthétique. Intégrez également des 
photos authentiques de votre équipe, de vos locaux ou de vos clients satisfaits, pour donner vie à votre 
histoire.

L'objectif est de créer une expérience de présentation harmonieuse et fluide, où chaque élément 
visuel renforce votre message et contribue à convaincre vos interlocuteurs. Prenez le temps de 
peaufiner la qualité graphique de votre Pitch Deck, en faisant appel à des professionnels du design si 
nécessaire. Un tel soin apporté à vos visuels enverra un signal fort sur votre niveau d'exigence et votre 
capacité à vous démarquer de la concurrence.



Raconter une histoire 
convaincante
Lorsqu'il s'agit de présenter votre entreprise de manière persuasive, la 
capacité à raconter une histoire captivante fait toute la différence. Au-delà 
de la simple énumération de faits et de chiffres, votre Pitch Deck doit 
transmettre une vision inspirante, qui résonne émotionnellement avec 
votre audience et qui les pousse à s'engager à vos côtés.

Commencez par identifier les éléments-clés de votre histoire : quels sont 
les défis que vous résolvez, quelles sont les expériences de vos clients, 
comment votre solution a transformé leur quotidien ? Mettez l'accent sur 
les aspects les plus authentiques et les plus percutants, ceux qui 
transmettent votre passion et votre engagement.

Tissez ensuite un fil narratif cohérent, qui guide progressivement vos 
interlocuteurs du problème à la solution, en passant par votre vision 
unique et vos principaux accomplissements. Chaque slide doit s'emboîter 
parfaitement pour raconter une histoire fluide et convaincante, qui captive 
l'attention et suscite l'enthousiasme.

Illustrez votre récit à l'aide d'images et de graphiques puissants, qui 
renforcent vos messages-clés et donnent vie à vos propos. Soyez attentif 
à l'équilibre entre le visuel et le textuel, en veillant à ce que chaque 
élément soit parfaitement intégré pour créer une expérience de 
présentation harmonieuse et mémorable.

Enfin, adoptez une posture et un ton de voix engageants, qui traduisent 
votre confiance et votre conviction. Établissez un contact visuel soutenu 
avec votre audience, utilisez des gestes expressifs et modulez votre voix 
pour captiver leur attention. Votre maîtrise des techniques de présentation 
complétera ainsi de manière idéale la narration captivante de votre Pitch 
Deck.



Répéter et peaufiner votre Pitch
Chronométrer votre 
présentation
Avant de vous lancer dans votre Pitch, 
assurez-vous de bien respecter le temps 
de présentation prévu. Entraînez-vous 
régulièrement en chronométrant votre 
discours, afin de pouvoir ajuster le 
rythme et la durée de chaque partie. 
Cela vous évitera de vous précipiter ou 
de devoir écourter certaines sections, 
garantissant ainsi une présentation 
fluide et bien maîtrisée.

Solliciter les retours de votre 
équipe
Impliquez les membres de votre équipe 
dans le processus d'affinage de votre 
Pitch. Sollicitez leurs avis, leurs 
suggestions et leurs critiques 
constructives. Leurs différents points de 
vue vous permettront d'identifier les 
zones à clarifier, les arguments à 
renforcer et les éléments à mettre 
davantage en valeur. N'hésitez pas à 
répéter votre Pitch devant eux pour 
recueillir leurs impressions et ajuster 
votre prestation en conséquence.

Peaufiner votre présentation
À l'issue de ces répétitions et de ces feedbacks, prenez le temps de peaufiner en détail 
votre Pitch Deck et votre prestation. Polissez votre discours, optimisez vos transitions, 
ajustez la structure de votre présentation si nécessaire. Veillez également à rendre vos 
visuels encore plus impactants et à parfaire votre maîtrise des techniques de 
présentation. Cet effort supplémentaire vous permettra de livrer une performance à la 
hauteur de vos ambitions.

Répéter et peaufiner votre Pitch Deck est une étape cruciale pour vous assurer d'une 
présentation convaincante et mémorable. Commencez par chronométrer soigneusement 
votre discours, afin de vous tenir dans les temps impartis et de maintenir un rythme fluide et 
dynamique. Impliquez ensuite les membres de votre équipe pour recueillir leurs retours et 
leurs suggestions d'amélioration, tant sur le contenu que sur la forme.

Fort de ces précieuses contributions, prenez le temps de polir chaque aspect de votre 
présentation, du texte aux visuels en passant par votre gestuelle et votre ton de voix. Cet 
effort de peaufinage vous permettra non seulement de gagner en assurance, mais aussi de 
livrer une performance captivante, qui saura convaincre vos interlocuteurs de s'engager à 
vos côtés. Votre Pitch Deck deviendra ainsi un outil d'influence puissant, qui reflètera 
parfaitement votre professionnalisme et votre expertise.



Adapter votre Pitch à l'auditoire
L'essence même d'un Pitch Deck réussi réside dans sa capacité à s'adapter parfaitement à l'auditoire 
que vous avez en face de vous. Chaque groupe d'interlocuteurs - qu'il s'agisse d'investisseurs, de 
partenaires potentiels ou de clients - aura des attentes, des priorités et des points de référence qui lui 
sont propres. C'est pourquoi il est essentiel de prendre le temps d'analyser le profil de vos auditeurs et 
d'ajuster votre présentation en conséquence.

Investisseurs
Lorsque vous vous adressez à 
des investisseurs potentiels, 
votre Pitch Deck doit mettre 
l'accent sur les aspects les plus 
susceptibles de les convaincre : 
votre modèle économique 
solide, vos projections 
financières détaillées, vos 
perspectives de croissance et 
de rentabilité. Vous devrez 
également être en mesure de 
répondre avec précision à leurs 
questions sur les risques, les 
besoins de financement et les 
retours sur investissement 
attendus.

Clients
Pour captiver l'attention de 
clients potentiels, concentrez-
vous sur les bénéfices concrets 
que votre solution leur 
apportera au quotidien. Mettez 
en avant les témoignages et les 
cas d'usage réussis, en insistant 
sur la manière dont vos produits 
ou services ont transformé 
l'expérience de vos clients. 
Adaptez également votre 
langage et vos exemples pour 
les rendre plus pertinents à leur 
secteur d'activité et à leurs 
problématiques.

Partenaires
Lorsque vous vous adressez à 
des partenaires potentiels, votre 
Pitch Deck doit mettre l'accent 
sur les synergies possibles, les 
avantages mutuels de la 
collaboration et les retombées 
stratégiques pour chacune des 
parties. Soulignez les 
complémentarités de vos 
offres, les opportunités de co-
développement et les 
perspectives d'expansion 
conjointe sur de nouveaux 
marchés. Démontrez votre 
capacité à être un partenaire 
fiable et engagé.

Au-delà du contenu de votre Pitch Deck, l'adaptation de votre style de présentation est tout aussi 
importante. Soyez attentif au langage, au ton et aux références que vous utilisez, en vous calquant sur 
les codes et les attentes de votre audience. Adoptez une posture et une gestuelle qui reflètent le 
niveau de formalité requis. Enfin, restez à l'écoute des réactions et des questions de vos interlocuteurs, 
et ajustez votre discours en temps réel pour rester pertinent et convaincant.

Cette capacité à adapter votre Pitch Deck de manière agile et personnalisée vous permettra de créer 
un lien de confiance avec votre audience et de démontrer votre compréhension fine de leurs besoins 
spécifiques. Vous serez ainsi en mesure de susciter un engagement durable et de les convaincre de 
s'associer à votre projet de développement.



Gérer le temps de présentation

1

Respecter le timing imparti
Il est crucial de respecter scrupuleusement le 

temps de présentation qui vous est alloué. 
Une présentation qui s'éternise ou qui doit 

être précipitamment résumée à la fin 
risquerait de nuire à l'impact et à la 

cohérence de votre discours. Avant la 
présentation, entraînez-vous à chronométrer 

chaque partie de votre Pitch Deck afin 
d'ajuster le rythme et de vous assurer de 

rester dans les temps.

2

Hiérarchiser les informations
Face à des contraintes de temps, il est 

essentiel de hiérarchiser les éléments les plus 
importants à communiquer. Identifiez 

clairement les messages-clés que vous 
souhaitez transmettre coûte que coûte, et 
organisez votre présentation de manière à 
mettre ces informations cruciales en avant. 
Soyez prêt à écourter ou à omettre certains 

éléments moins prioritaires si nécessaire.

3

Maintenir un rythme dynamique
Au-delà du respect des temps impartis, 

adoptez un rythme de présentation 
dynamique et stimulant pour votre audience. 

Évitez les pauses trop longues ou les 
hésitations qui coupent l'élan de votre 
discours. Maintenez un débit fluide et 
énergique, tout en laissant le temps 

nécessaire pour que vos messages-clés 
puissent être assimilés. Votre maîtrise de la 

gestion du temps se traduira par une 
présentation percutante et captivante.

La gestion rigoureuse du temps de présentation est une compétence essentielle pour délivrer un Pitch 
Deck réussi. Votre capacité à respecter scrupuleusement les contraintes chronologiques, tout en 
transmettant les informations les plus importantes de manière fluide et dynamique, témoignera de 
votre professionnalisme et de votre maîtrise du sujet.

Commencez par vous entraîner à chronométrer chaque partie de votre Pitch Deck, afin d'ajuster le 
rythme et la durée de chaque élément. Identifiez ensuite clairement les messages-clés que vous 
souhaitez absolument communiquer, et organisez votre présentation de manière à mettre ces 
informations prioritaires en avant. Enfin, adoptez un débit de parole énergique et maîtrisé, sans pour 
autant vous précipiter, de manière à captiver l'attention de vos interlocuteurs jusqu'à la conclusion de 
votre Pitch.

Cette gestion exemplaire du temps de présentation renforcera considérablement l'impact et la 
crédibilité de votre Pitch Deck. Vos interlocuteurs seront impressionnés par votre rigueur et votre 
capacité à livrer une prestation fluide et convaincante, dans les délais impartis. Cela contribuera 
grandement à les convaincre de s'engager à vos côtés pour soutenir le développement de votre 
entreprise.



Répondre aux questions avec 
assurance
Anticipez les 
questions clés

Préparez-vous 
soigneusement aux 
questions les plus 
susceptibles d'être 
posées par votre 
audience. 
Réfléchissez aux 
interrogations 
récurrentes que vous 
avez pu rencontrer 
par le passé, aux 
points 
potentiellement 
sensibles ou aux 
zones d'ombre à 
clarifier dans votre 
présentation. En 
identifiant ces 
questions-clés en 
amont, vous serez en 
mesure d'y répondre 
de manière fluide et 
convaincante, 
démontrant ainsi 
votre maîtrise du 
sujet.

Soyez 
transparent et 
rassurant

Lorsque des 
questions délicates 
sont posées, adoptez 
une attitude ouverte 
et transparente. Ne 
cherchez pas à 
esquiver ou à 
minimiser les 
éventuels défis ou 
faiblesses de votre 
projet. Au contraire, 
reconnaissez-les 
franchement et 
expliquez comment 
vous envisagez d'y 
faire face. Cette 
approche 
authentique 
renforcera la 
confiance de votre 
audience et montrera 
votre capacité à 
gérer avec sérénité 
les situations 
complexes.

Restez à l'écoute 
et flexible

Soyez attentif aux 
interrogations de 
votre audience et aux 
zones qui nécessitent 
des éclaircissements 
supplémentaires. 
Montrez-vous à 
l'écoute et prêt à 
ajuster votre discours 
pour mieux répondre 
à leurs 
préoccupations. 
Cette flexibilité et 
cette capacité 
d'adaptation vous 
permettront de 
maintenir un dialogue 
constructif et de 
renforcer la 
pertinence de vos 
réponses.

Faites preuve de 
confiance

Lorsque vous 
répondez aux 
questions, exprimez-
vous avec assurance 
et conviction. Votre 
ton de voix, votre 
posture et votre 
gestuelle doivent 
refléter votre maîtrise 
du sujet et votre 
confiance en votre 
projet. Cette attitude 
transparente et 
engagée renforcera 
la crédibilité de votre 
Pitch Deck et 
convaincra votre 
audience de votre 
capacité à mener 
votre entreprise au 
succès.

Répondre avec assurance aux questions de votre audience est un élément clé pour réussir votre Pitch 
Deck. Au-delà de la conception soignée de votre présentation, votre capacité à gérer les interrogations 
de manière transparente et convaincante jouera un rôle décisif dans la réussite de votre prise de 
parole.

Commencez par identifier les questions-clés les plus susceptibles d'être posées, afin de vous y 
préparer de manière approfondie. Adoptez ensuite une attitude ouverte et honnête, reconnaissant 
franchement les défis ou faiblesses de votre projet tout en expliquant comment vous envisagez d'y 
faire face. Restez à l'écoute des préoccupations de votre audience et n'hésitez pas à ajuster votre 
discours pour apporter des réponses encore plus pertinentes.

Enfin, exprimez-vous avec assurance et conviction, en reflétant dans votre ton de voix, votre posture et 
votre gestuelle votre maîtrise du sujet et votre confiance en votre projet. Cette attitude transparente et 
engagée renforcera considérablement la crédibilité de votre Pitch Deck et convaincra vos 
interlocuteurs de votre capacité à mener votre entreprise au succès. Vous serez ainsi en mesure de 
répondre avec brio aux questions de votre audience, consolidant leur enthousiasme et leur 
engagement à vos côtés.



Suivre les feedbacks et les ajuster
Le succès de votre Pitch Deck ne dépend pas 
uniquement de la qualité de sa conception 
initiale, mais aussi de votre capacité à faire 
évoluer votre présentation en fonction des 
retours reçus. Prendre en compte les feedbacks 
de votre audience et ajuster votre Pitch en 
conséquence est une étape essentielle pour 
atteindre vos objectifs de manière optimale.

Tout au long du processus de présentation, 
soyez à l'écoute attentive des réactions, des 
questions et des suggestions de vos 
interlocuteurs. Notez avec soin les points à 
clarifier, les arguments à renforcer ou les 
éléments à mettre davantage en valeur. Ne 
voyez pas ces retours comme une critique, mais 
plutôt comme une opportunité précieuse 
d'améliorer votre Pitch Deck et de le rendre plus 
convaincant.

Une fois votre présentation terminée, prenez le 
temps d'analyser en détail les feedbacks reçus. 
Réfléchissez aux ajustements à apporter, que ce 
soit sur le plan du contenu, de la structure, des 
visuels ou de la dynamique de présentation. 
N'hésitez pas à solliciter l'avis de votre équipe 
pour vous aider à identifier les priorités et à 
hiérarchiser les modifications à effectuer.

Ensuite, mettez en œuvre ces changements 
avec soin et méthode. Peaufinez votre Pitch 
Deck pour qu'il reflète fidèlement les retours de 
votre audience et qu'il corresponde encore 
mieux à leurs attentes. Cette démarche itérative 
vous permettra d'affiner progressivement votre 
présentation, jusqu'à atteindre un niveau 
d'excellence qui saura convaincre vos 
interlocuteurs.

Faire preuve d'ouverture d'esprit et d'humilité 
face aux feedbacks reçus est un signe de 
maturité et de professionnalisme. Cela 
démontrera également votre capacité à rester à 
l'écoute des besoins de votre audience et à vous 
adapter en conséquence. Votre Pitch Deck 
deviendra ainsi un outil d'influence toujours plus 
performant, qui saura susciter l'enthousiasme et 
l'engagement de vos futurs partenaires.



Utiliser des outils de présentation

Logiciels de 
présentation
Utilisez des outils de 
présentation 
professionnels tels que 
PowerPoint, Keynote 
ou Google Slides pour 
concevoir votre Pitch 
Deck. Ces logiciels 
vous permettront de 
créer des diapositives 
visuellement 
attrayantes, avec une 
mise en page soignée 
et des effets de 
transition fluides.

Enregistrement 
vidéo
Envisagez d'enregistrer 
une version vidéo de 
votre Pitch Deck, que 
vous pourrez partager 
avec des investisseurs 
ou des partenaires 
potentiels. Cela leur 
permettra de visualiser 
votre présentation de 
manière interactive, 
avec vos explications 
et votre gestuelle.

Matériel de 
projection
Assurez-vous de 
disposer du matériel 
de projection adéquat, 
comme un ordinateur 
portable, un 
vidéoprojecteur et des 
câbles adaptés. Testez 
soigneusement 
l'ensemble du système 
avant votre 
présentation pour 
éviter tout problème 
technique qui pourrait 
perturber le bon 
déroulement de votre 
Pitch.

Télécommande 
de présentation
Utilisez une 
télécommande de 
présentation pour 
naviguer entre les 
slides de manière 
fluide et naturelle, sans 
avoir à retourner à 
votre ordinateur. Cela 
vous permettra de 
vous déplacer 
librement sur scène et 
de maintenir un 
contact visuel constant 
avec votre audience.

L'utilisation d'outils de présentation adaptés est essentielle pour livrer un Pitch Deck convaincant et 
mémorable. Commencez par choisir un logiciel de présentation professionnel, comme PowerPoint, 
Keynote ou Google Slides, qui vous permettra de créer des diapositives visuellement attrayantes et 
d'assurer une transition fluide entre les différentes parties de votre Pitch.

Envisagez également d'enregistrer une version vidéo de votre présentation, qui pourra être partagée 
avec des investisseurs ou des partenaires potentiels. Cela leur offrira une expérience interactive, où ils 
pourront visualiser votre discours et votre gestuelle. Veillez également à vous équiper du matériel de 
projection adéquat, comme un ordinateur portable, un vidéoprojecteur et des câbles adaptés, et 
assurez-vous de tester l'ensemble du système avant votre présentation pour éviter tout problème 
technique.

Enfin, l'utilisation d'une télécommande de présentation vous permettra de naviguer entre les slides de 
manière fluide et naturelle, sans avoir à retourner à votre ordinateur. Cela vous donnera une plus 
grande liberté de mouvement sur scène et vous aidera à maintenir un contact visuel constant avec 
votre audience, renforçant ainsi l'impact et l'engagement de votre Pitch Deck.

En maîtrisant l'utilisation de ces différents outils, vous serez en mesure de livrer une présentation 
professionnelle, dynamique et captivante, qui saura convaincre vos interlocuteurs de s'engager à vos 
côtés pour soutenir le développement de votre entreprise.



Impliquer l'auditoire
Captiver l'attention de votre auditoire tout au long de votre Pitch Deck est essentiel pour s'assurer de 
l'impact et de l'efficacité de votre présentation. Au-delà d'un contenu et de visuels impeccables, vous 
devez également adopter une approche dynamique et interactive qui maintienne l'engagement et 
l'enthousiasme de vos interlocuteurs.

Commencez par établir un contact visuel soutenu avec les membres de votre audience. Balayez 
régulièrement la salle du regard, établissant un lien personnel avec chacun de vos auditeurs. Cela 
renforcera la sensation d'un dialogue authentique et les aidera à se sentir pleinement impliqués dans 
votre présentation.

Faites participer votre auditoire en posant des questions rhétoriques ou en les invitant à réagir à 
certains éléments de votre Pitch. Cela les stimulera mentalement et les encouragera à rester 
attentifs et engagés.

1.

Intégrez des moments d'interaction, comme la présentation de témoignages vidéo de clients 
satisfaits ou la démonstration en direct de fonctionnalités-clés de votre solution. Ces éléments 
dynamiques captiveront l'attention de votre audience et rompront la linéarité de votre discours.

2.

Utilisez un ton de voix varié, avec des modulations d'intensité et de rythme. Ponctuez votre 
présentation d'accélérations et de pauses stratégiques pour souligner vos messages-clés et 
maintenir l'intérêt de votre auditoire.

3.

Enfin, n'hésitez pas à faire preuve d'humour et de personnalité dans votre Pitch. Un zeste de légèreté 
et de spontanéité contribuera à créer une ambiance chaleureuse et conviviale, où vos interlocuteurs se 
sentiront à l'aise pour s'engager pleinement à vos côtés.

En impliquant activement votre audience tout au long de votre présentation, vous démontrerez votre 
capacité à captiver l'attention et à susciter l'enthousiasme. Vos interlocuteurs seront ainsi plus réceptifs 
à votre message et plus enclins à s'investir dans le développement de votre entreprise.



Rester authentique et 
passionné
Pour livrer un Pitch Deck convaincant et mémorable, il est essentiel de 
rester authentique et passionné tout au long de votre présentation. Votre 
capacité à transmettre votre enthousiasme et votre conviction personnelle 
jouera un rôle déterminant dans l'engagement de votre audience.

Commencez par vous imprégner profondément des motivations et de la 
vision qui vous animent. Laissez transparaître votre engagement envers 
votre projet, votre détermination à relever les défis et votre confiance dans 
la valeur de votre solution. Cette authenticité transparaîtra naturellement 
dans votre ton de voix, votre gestuelle et votre posture, créant une 
connexion émotionnelle puissante avec vos interlocuteurs.

N'ayez pas peur d'exprimer votre passion de manière vivante et engagée. 
Modulez votre voix, utilisez des gestes expressifs, établissez un contact 
visuel soutenu. Laissez transparaître votre enthousiasme à travers chaque 
aspect de votre présentation, des moments forts de votre récit aux détails 
techniques de votre offre. Cette attitude passionnée saura susciter l'intérêt 
et l'adhésion de votre audience.

Soyez vous-même, avec vos propres traits de personnalité et votre style 
unique de communication. Ne cherchez pas à imiter un modèle prédéfini 
ou à adopter une posture factice. Votre authenticité et votre sincérité 
seront vos meilleurs atouts pour créer un lien de confiance durable avec 
vos interlocuteurs et les convaincre de s'engager à vos côtés.

Restez naturel et spontané dans vos interactions, en demeurant à l'écoute 
des réactions de votre audience et en vous adaptant avec agilité. Votre 
capacité à concilier professionnalisme et personnalité renforcera 
considérablement l'impact et la mémorabilité de votre Pitch Deck.



Préparer une version laissée à 
l'auditoire
Au-delà de votre présentation en direct, il est essentiel de préparer une version de votre Pitch Deck qui 
pourra être laissée à votre auditoire à l'issue de votre prise de parole. Cette version "laissée à l'auditoire" 
sera un document de référence précieux, permettant à vos interlocuteurs de revoir les points-clés de 
votre proposition et de poursuivre leur réflexion de manière approfondie.

Commencez par concevoir cette version avec autant de soin et de détail que celle que vous 
présenterez en personne. Assurez-vous d'y inclure l'ensemble des informations importantes, depuis la 
présentation de votre équipe et de votre solution jusqu'aux détails de votre modèle économique et de 
votre plan de croissance. Enrichissez-la d'éléments visuels impactants, comme des graphiques, des 
illustrations ou des captures d'écran, qui viendront appuyer vos arguments de manière convaincante.

Pensez également à y ajouter des éléments complémentaires qui ne pourraient pas tenir dans une 
présentation en direct, comme des études de marché détaillées, des témoignages de clients ou des 
projections financières approfondies. Cette version laissée à l'auditoire deviendra ainsi un document de 
référence exhaustif, qui permettra à vos interlocuteurs de se forger une vision globale et détaillée de 
votre entreprise et de votre projet.

Veillez enfin à soigner la mise en page et la structuration de ce document, afin qu'il soit à la fois 
esthétique, facile à naviguer et agréable à lire. Optez pour une charte graphique cohérente avec votre 
marque et votre Pitch Deck, et pensez à ajouter des éléments de valorisation comme des liens vers 
votre site web ou vos réseaux sociaux.

Cette version enrichie et détaillée de votre Pitch Deck sera un précieux outil de conversion pour vos 
interlocuteurs. En leur laissant ce document de référence, vous leur donnerez les moyens 
d'approfondir leur réflexion et de mieux se projeter dans les perspectives que vous leur aurez 
présentées. Ils pourront ainsi prendre une décision éclairée et durable, convaincu de l'intérêt de 
s'engager à vos côtés.



Faire un bon premier impact

Soignez votre apparence
Votre apparence et votre tenue 
vestimentaire jouent un rôle primordial dans 
l'impression que vous allez donner à votre 
audience. Adoptez une image 
professionnelle et soignée, qui reflète votre 
sens du détail et votre souci du sérieux. 
Votre look doit être adapté au contexte de 
la présentation et transmettre un message 
de fiabilité et de compétence.

Préparez une entrée en scène 
dynamique
Votre arrivée sur scène est le premier 
contact physique avec votre auditoire. 
Commencez votre présentation de manière 
énergique et confiante, en adoptant une 
posture droite et en faisant un contact visuel 
direct avec les personnes présentes. Votre 
attitude d'emblée doit captiver l'attention et 
susciter l'intérêt de votre audience.

Maîtrisez votre langage corporel
Tout au long de votre Pitch Deck, votre 
langage corporel doit refléter votre 
assurance et votre engagement. Adoptez 
des gestes amples et expressifs, faites des 
mouvements fluides et naturels, et 
maintenez une posture ouverte et engagée. 
Votre gestuelle doit accompagner et 
renforcer vos propos, transmettant ainsi un 
message de conviction et de maîtrise.

Commencez par une accroche 
percutante
L'introduction de votre Pitch Deck doit 
impérativement capter l'attention de votre 
audience dès les premières secondes. 
Débutez avec une accroche forte, qu'il 
s'agisse d'une statistique choc, d'un 
témoignage éloquent ou d'une question 
rhétorique révélatrice. Cet incipit dynamique 
et percutant posera les bases d'une 
présentation engageante et mémorable.

Faire un bon premier impact est essentiel pour susciter l'enthousiasme et l'engagement de votre 
audience dès le début de votre Pitch Deck. Votre apparence soignée, votre entrée en scène 
dynamique et votre langage corporel maîtrisé joueront un rôle déterminant dans la création d'une 
impression durable et positive.

Commencez par soigner votre image, en adoptant une tenue vestimentaire professionnelle et adaptée 
au contexte. Votre look doit refléter votre sens du détail et transmettre un message de fiabilité et de 
compétence. Ensuite, préparez une arrivée sur scène énergique et confiante, en adoptant une posture 
droite et en établissant un contact visuel direct avec votre audience. Tout au long de votre 
présentation, maîtrisez votre langage corporel, avec des gestes amples et expressifs qui 
accompagnent et renforcent vos propos.

Enfin, débutez votre Pitch Deck avec une accroche percutante qui saura capter l'attention de vos 
interlocuteurs dès les premières secondes. Qu'il s'agisse d'une statistique choc, d'un témoignage 
éloquent ou d'une question rhétorique révélatrice, cette introduction dynamique posera les bases 
d'une présentation engageante et mémorable.

En soignant ainsi votre apparence, votre attitude et votre entrée en matière, vous créerez un premier 
impact inoubliable auprès de votre audience. Ils seront alors plus réceptifs à votre message et plus 
enclins à s'engager à vos côtés pour soutenir le développement de votre entreprise.



Conclure de 
manière mémorable
La conclusion de votre Pitch Deck est le dernier moment pour marquer 
durablement l'esprit de votre audience et les convaincre de s'engager à 
vos côtés. Il est donc essentiel de terminer votre présentation de manière 
forte, mémorable et inspirante.

Commencez par résumer avec clarté les points-clés de votre proposition, 
en insistant sur les principaux bénéfices et les opportunités uniques que 
votre entreprise peut apporter à vos futurs partenaires. Rappelez les 
éléments les plus convaincants de votre Pitch, comme les réalisations de 
votre équipe, les témoignages clients enthousiastes ou les perspectives 
de croissance ambitieuses.

Ensuite, terminez sur une note d'optimisme et d'enthousiasme en 
réaffirmant votre vision et votre détermination à relever les défis. Exprimez 
avec passion votre conviction que votre projet est destiné à réussir et que 
vos interlocuteurs ont tout à gagner à s'associer à cette aventure 
entrepreneuriale passionnante. Cette conclusion percutante et inspirante 
saura susciter l'engagement et l'adhésion de votre audience.

Vous pouvez également ponctuer cette fin de Pitch par un appel à l'action 
fort, en invitant directement vos interlocuteurs à s'impliquer dans votre 
projet. Qu'il s'agisse d'un investissement financier, d'un partenariat 
stratégique ou d'un soutien commercial, cette conclusion dynamique et 
engageante les poussera à concrétiser leur intérêt et à franchir le pas à 
vos côtés.

Enfin, n'hésitez pas à conclure sur une touche personnelle et mémorable, 
comme une citation inspirante, une promesse ambitieuse ou un 
remerciement sincère. Ce dernier élan, empreint d'authenticité et de 
conviction, laissera une impression durable sur votre audience et les 
incitera à poursuivre leur réflexion au-delà de votre présentation.


